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‘Target’ is de tweede stap in het ‘STAKE-model’. In deze 
fase identificeer en lijst je jouw stakeholders op.

www.kenaz.be We spark
your growth

In de twee volgende pagina’s kan je de hieronder 
toegelichte stappen uitvoeren op je eigen project.

SPARK      Print deze pagina’s zodat je de tool optimaal 
kan gebruiken.

STAP 01 | Maak een lijst van je stakeholders. 

SPARK      Tips over hoe je dit het best kan doen? Ga 
naar onze blog: https://www.kenaz.be/knowledge/5-tips-
voor-het-identificeren-van-je-stakeholders

STAP 02 | Kruis aan waarvoor jij elk van hen nodig hebt?
• Hij/zij moet beslissingen nemen
• Ik heb input van hem/haar nodig
• Ik heb bepaalde ‘deliverables’ van hem/haar nodig
• Hij/zij zal bij de implementatie betrokken zijn

SPARK      Uiteraard kan een stakeholder in meer dan 1 
kolom thuishoren.

STAP 03 | Geef aan hoe ver elke stakeholder van je af staat.
• Is hij/zij deel van het project team?
• Direct betrokken of slechts indirect?
• Of eerder een externe stakeholder?

STAP 04 | Hoe prioritair is je stakeholder? Maak een 
inschatting (kruis hoog of laag aan) op:
• Macht: de impact van de stakeholder op het project
• Belang: de impact van het project op je stakeholder

STAP 05 | Noteer elk van je stakeholders in de matrix. Je 
krijgt zo een zicht op hoe prioritair ze zijn. Op basis van de 
vorige stappen kan je bepalen welke interventies ten opzichte 
van je stakeholders gewenst zijn.

SPARK      Tijdens de training ‘Stakeholdering’ ontvang je 
de essentiële tips voor elk prioriteitsniveau.
• Schrijf je via onze website in op het open aanbod
• Deze training organiseren voor je team of organisatie? 

Let’s Talk: info@kenaz.org 

https://www.kenaz.be/knowledge/5-tips-voor-het-identificeren-van-je-stakeholders
https://www.kenaz.be/knowledge/5-tips-voor-het-identificeren-van-je-stakeholders
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STAP 05 | Noteer elk van je stakeholders op de matrix
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